ENTREVISTA

JUAN JOSE PIQUER, nuevo presidente del COAPIV

‘Los Profesionalessomosahora
masnecesariosque nunca’

El afno 2011 se inicié con cambios en la Junta de Gobierno del Colegio de Agentes de la
Propiedad Inmobiliaria de Valencia. Juan José Piquer fue elegido nuevo presidente de la
Institucion. Arquitecto Técnico por la Universidad Politécnica de Valencia es Agente de la
Propiedad Inmobiliaria desde 1994. La actividad de su despacho comprende operaciones
especiales, tanto nacionales como internacionales y de forma especial, el residencial en
la zona norte del area metropolitana de Valencia. Apasionado de la ornitologia y de todo lo
que tenga que ver con su familia.Consciente del delicado momento actual que atravesamos
afronta este nuevo mandato conilusiéony con grandes retos.
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¢Cuales son los principales retos
que se plantea en esta nueva etapa
como presidente del COAPIV?
Aumentar el numero de colegia-
dos mejorandoel servicioque se les
prestaenelcolegioyreforzarlaima-
gen de prestigio de los Agentes de
la Propiedad Inmobiliaria en el sec-
tor. Queremos prestar un servicio
sin competencia a todo aquel pro-
fesional inmobiliario, que deseade-
sarrollar una actividad de prestigio
enestesector.

Situacion actual del Colegioy futu-
roacorto plazo

El colegio, este mismo afio, cum-
ple sesenta afos de historia desde
su fundacién en 1951 y ha sobrevi-
vidoavariascrisis, saliendo reforza-
dodelas mismas. Estos Gltimos cua-
tro afios han habido algunas bajas
de compafieros como consecuen-
ciadelasituacion porlague haatra-
vesado el sector, pero nuestrofuturo
inmediato pasa por recuperarlosyal
mismotiempo conseguir Nnuevos co-
legiados. En cualquier caso, hemos
detectado unanuevageneracionde
profesionales que se esta incorpo-
rando al colegio con muchas ganas
de prestar servicios de calidad. La
nueva Junta de Gobierno que pre-
sido tiene claro que el Colegio debe
serelforodonde compartirlas expe-
riencias profesionales de todos no-
sotros. El colegio tutela y garantiza
la actuacion de los colegiados, de-
beserelvinculoderelacionentrelos
APls, las distintas administraciones
y otros colectivos. Debe conseguir
unificar a los mejores profesionales
delsectorinmobiliario.

El colegio debe ser el vehiculo
gue utilicen todos los profesionales
para acceder a la mejor formacion,
alas mejores técnicas de venta, a la
legislacion aplicablealaintermedia-
cionyalasnovedadestecnologicas.

¢Para qué sirve la institucién a los
colegiados?

Elcolegioofrece el mejor servicio po-
sible a los colegiados para que estos
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puedan desarrollar su actividad ga-
rantizando a los clientes la méaxima
profesionalidad.

Garantiza a los consumidores
guelasactuacionesdelos APIssean
eficaces, éticas y amparadas en la
deontologia profesional.

¢Qué momento atraviesa la profe-
siondeA.P.I?

Ha habido una depuracién y aho-
ra estamos en un punto de inflexion
que nos lleva a un periodo de esta-
bilidad. Entramos en una nueva eta-
pa de la profesion que conlleva la
realizacion de algunos cambios pa-
ra adaptarse a la nueva situacion
delmercado, y estoy seguro que es-
tos mejoraran nuestro papel, como
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agentes de la propiedad inmobilia-
ria, en el sector en el que trabaja-
mos. Los Profesionales somosahora
mas necesarios que nunca. El con-
sumidor necesita Agentes Inmobi-
liarios de confianza, algo que ha si-
do siempre un objetivo del COAPIV,
desde sufundacion.

¢Como esta afectando la Crisis In-
mobiliaria.? ;Cuales son sus Expec-
tativas de Futuro?

Lacrisis ha puestoen serios aprietos
a muchos particulares, promotores
y bancos que necesitan vender sus
inmuebles. Hoy existe un excedente
de productoenel mercadoqueesta,
la mayoria, en manos de los bancos.
Ese excedente hay que venderlo, y



el papel de los agentes de la propie-
dad inmobiliaria es fundamental pa-
ra conseguirlo. Somos el colectivo
mas organizado, con mas experien-
cia, mejor preparadoy mas profesio-
nal. ;Quién mejor que nosotros?

Elfuturo pasa por unirnosyadap-
tarnos a la nueva situacion. Seguir
teniendo un papel importante en la
intermediacion inmobiliaria y con-
seguir unificar bajo el colegio a los
mejores profesionales del sector in-
mobiliario. La crisis tiene una parte
negativa y también una positiva, los
que la superemos, adaptandonos a
las circunstancias, saldremos muy
reforzados de la misma. Nos ense-
fla a superarnos, a mejorary a saber
cambiaryadaptarse.

Como dijo Albert Einstein “Es en
la crisis donde aflora lo mejor de ca-
da uno, porgue sin crisis todo viento
escaricia.”

Hablar de crisis es promover-

la, y callar en la crisis es exaltar el
conformismo. Envez de estotraba-
jemos duro. Acabemos de una vez
con la Unica crisis amenazadora
que es la tragedia de no querer lu-
char porsuperarla.
¢Cuales son las principales lineas a
seguiren esta nuevaetapa?
Enla Junta hemos realizado un plan
estratégicoen el que se priorizan co-
mo objetivos principales la mejo-
ra continua de los servicios a los co-
legiados, fortalecer la imagen de los
APIsydelcolegio, incrementarelnu-
merode colegiadosy unificarlos.

¢Coémo se posicionan los APIs en el
colectivo?
Enestos momentosdificiles, los APIs
son los que mejor han resistido. Exis-
te un gran numero de profesionales
del sector que quieren pertenecer
a nuestro colectivo y nosotros esta-
mos encantados de recibirlos en el
colegio. Desde la Junta se hara to-
dolo posible para que todos los bue-
nos profesionales tengan cabida en
elcolegio.

Enestos momentos somos el gru-
PO mas numerosoy de mayor presti-

gio, el colegio se fundo hace 60 afios
y ha pasado por otros momentos di-
ficiles y los ha superado haciéndose
mas fuerte.

:Cree que es posible la cooperacion?
No es que sea posible, es necesa-
ria. Es necesaria entre los propios
APlsy entre ellos y el resto de pro-
fesionales.

La intermediacién va encamina-
da a la colaboracion continua entre
profesionales, compartiendo los in-
muebles para mejorar el servicio a
losclientes.

La colaboracion implica ciertos
cambios, como la necesidad de tra-
bajar conencargo en exclusivacom-
partida.

La unién de los profesionales pa-
radar un mejorservicioalos clientes
esimprescindible.
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¢Qué papel estan desempaiiando las
Nuevas Tecnologias en la profesion?
Las nuevas tecnologias no desinter-
median los servicios, lo que hacen
esayudarnosamejorarlos nuestros.
Siempre han existido las operacio-
nesentre particulares odirectas pero
los clientes son cada vez mas cons-
cientes de que salen ganando cuan-
docontratanaun buen profesional.
Las operaciones inmobiliarias son
cada dia mas complicadas, nuevas
leyes, dificultades en el crédito, los
portales donde se anuncian los par-
ticulares desvirtuan los valores rea-
les del mercado. Es necesario con-
tar con un profesional que conoce
muy bien cuales sonlos mejores pro-
ductos y el valor real de mercado,
gue acompafie al cliente entodo es-
tecomplicado proceso. Ahiesdonde
estamoslos APls.
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